la qualité de votre installation
est liéera la qualite du produit

II |r. SL""" Systéme intelligent. Efficace. Sur demande.

Les climatiseurs et thermopompes Mini-Split et Multi-Splits sans conduit Mr. Slim

offrent une flexibilité et une commodité sans précédent dans un appareil de petit format, qui est LES SYSTEMES SANS C,ONDU”
R L ) . MR. SLIM SONT DOTES DE
cependant trés performant. Avec des caractéristiques telles que la nouvelle technologie DRVi
de Mitsubishi Electric, vous pouvez obtenir du chauffage ou de la climatisation rapidement tout LA TECHNOLOGIE
en conservant un contrble précis de la température. L'installation d’un systeme Mr. Slim est u
simple et rentable, car il consomme jusqu’a 30 % de moins d’énergie que les systemes 11

traditionnels. On peut le placer dans des espaces réduits, I’encastrer dans le mur ou le

. . R . N . TECHNOLOGIE
suspendre au plafond. Il existe assurément un systeme Mr. Slim convenant a votre prochain A DEBIT DE REFRIGERANT
projet commercial ou résidentiel. Choisissez le confort pour vos clients et optez pour le systéeme VARIABLE «/NVERTER »

sans conduit Mr. Slim, qui correspond a leurs besoins.

Renseignez-vous a I'adresse
www.solutionsCVAC.com
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MITSUBISHI ELECTRIC prend la virage vart GARANTIE*

*Installation par un installateur agréé en CVAC requise.
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Incinérateur a gaz naturel
pour carcasses d’animaux

par Daniel Gendron

En Beauce, un producteur de porcs a trouveé la solution pour se défaire des carcasses d’'animaux morts.

1 y a quelques années, lorsque des

porcs mourraient, on s’en débarrassait

en faisant appel a l'usine d’équarris-
sage. L'entente était que le producteur
devait conserver le cadavre de I'animal
dans un appareil congu pour prévenir la
décomposition durant 1'été. Le produc-
teur devait se procurer cet appareil a ses
frais et en assumer les cofits d’exploita-
tion. Par contre, 'usine d’équarrissage
payait un certain montant pour la carcasse
et la traitait afin d'utiliser les protéines en
les intégrant dans les moulées.

Lorsque l'agence d'inspection des ali-

ments statua que plus aucune protéine
animale ne devait étre ajoutée a la mou-
lée qui sert a 'engraissage des animaux
d’élevage, I'usine d’équarrissage cessa non
seulement de payer le producteur pour
les carcasses, mais lui demanda des frais
substantiels pour 'en débarrasser.

Notre producteur imagina donc la possi-
bilité d’éliminer lui-méme les cadavres
d’animaux morts. Avec I'aide d’un entre-
preneur en gaz de la région, il se procura
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Cheminée

Commandes

un incinérateur 4 mazout qu'il convertit

au gaz naturel.

L’incinérateur posséde 2 brileurs. Le
premier est un brileur servant a I'inciné-
ration des carcasses et le deuxiéme est
un briilleur de post-combustion servant a
briiler toutes les particules pouvant sor-
tir de la cheminée.

L’appareil a été homologué sur place et a
recu l'aval du ministére de 1'Environne-
ment du Québec en ce qui concerne le

Postcombustion

rejet de particules dans I'atmosphére.

Les 2 briileurs ont une puissance d’environ
300000 btu/h chacun et l'incinérateur a
une capacité de 1 carcasse de porc adulte.

Dorénavant, le producteur peut donc se
défaire des carcasses de porc lui-méme,
sans dépendre d'une tierce personne et ce,
a un cott tres avantageux. H

Daniel Gendron, ing., est conseiller technique, Est
du Québec, du Groupe DATECH de Gaz Métro.




Exigez ce qu'il y a de mieux - Venmar AVS

Depuis plus de 25 ans, Venmar figure parmi les plus grands fabricants de produits de ventilation.
o Avec plus d'un million de proprietaires satisfaits, nous menans le marche

' . - nord-américain aves la série Venmar AVE, qui offre le plus grand choix
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Distributeur de produits
de plomberie

= ABS -
= Cuivre LMK, L Médical =
= Fonte (M.J) -
= Pex -
= Cuivre DWV =
= Tige Filetée -
= Evier Acier Inox -
= Porcelaine -

Connecteur Acier Inox
Soupape a Bille

Valve Chrome 1/4 Tour
Joint Mécanique (M.J)
Piéces de réparation
Produit d’ancrage
Support

Joint Flexible

Produits de qualité supérieure approuvés et certifiés




Notre équipe de

confiance se fera un
plaisir de vous servir!

Nous livrons partout av Québec.

Pour nous joindre :

Montréal

Téel.: 514.727.7040 Fax: 514.729.1577
Sans Frais: 1.87/7.727.7040

Venexz nous rencontrer av :

9455, Boul. Langelier, Montréal (Québec) H1P OA]

Rabais additionnel
au comptoir de service

Un service ef une gamme de produits exceptionnels

www.groupelgc.com
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Climatisateurs

thermopompes

Quelques nouveautés
offertes au Québec

GEOCONFORT

Airtechni

Géothermie résidentielle
Performances ARI/ISO
en boucle fermée :

COP jusqu'a 4,8

et EER de 28

Capacité de 1 a 6 tonnes
Réfrigérant HFC 410A
ou R22

La gamme géothermique rési-

dentielle eau-air et eau-eau la

plus compléte. Ventilo 3 vitesses

ou ECM. Compresseur 1 ou 2 stages. Options de zonage

intégré, désurchauffeur et autres, ainsi que tous les acces-

soires requis pour une installation réussie. Offert par une

équipe expérimentée pour vous assister dans toutes vos

démarches.

FEDDERS

Airtechni

Série FIH et FIV
Capacités 2 a 25 tonnes
Réfrigérant R22

Climatiseurs refroidis a I’air pour installation intérieure de

type roomtop et vertical, commercial et industriel. Nou-

velle gamme de climatiseurs commerciale et industrielle

refroidie a l'air. Arrangement vertical et horizontal.

Controéle par micro-processeur standard. Plusieurs options

disponibles dont fonctionnement a basse température

extérieure, économiseur modulant, dérivation des gaz

chauds et protection des serpentins contre la prolifération

des microbes.
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En méme temps que les consommateurs
voudront se mettre a I'abri de la canicule,
ils rechercheront sans doute les appareils
qui leur procurent le meilleur confort

au meilleur coat afin de réduire la
consommation et la facture énergétique.
Les nouvelles gammes imposées

par la réglementation (SEER 13)

ont forcé les fabricants a mieux

répondre a ces objectifs.

CLIMATEMASTER

Airtechni

— Géothermie commerciale
et boucle mitigée

— Réfrigérant HFC 410A

Plusieurs nouveautés :
B Série DOAS pour traiter
100 % d’air neuf entre
-10 °C et 35 °C. En
option, roue de
récupération d’énergie.
Installation a I'intérieur
ou au toit. Capacité de
4 a 30 tonnes.
Série TMW eau-eau,
capacité 28 tonnes. 2
compresseurs. Compacte, accés
unique par le devant. Pour toutes applications de
chauffage et refroidissement de confort ou procédés.
B Série TRC type console de 0,5 4 1,5 tonne
B Série TRM type vertical stack de 0,75 a 3 tonnes.

DCA

Airtechni

— Déshumidificateur pour piscine intérieure
— Capacités 6,7 a 140 Ib/h

— Réfrigérant R22

Arrangement horizontal pour installations intérieure ou
extérieure. Controle par microprocesseur standard. Plu-
sieurs options disponibles dont climatisation refroidie a
'air ou a l'eau, prise d’air extérieure calibrée, serpentin
pour chauffage de 'eau de la piscine, alimentation d’air
vers le haut, vers le bas ou horizontale, etc.



YORK, LUXAIRE, COLEMAN

Groupe Master
Climatiseur [mc?]
MiniCube a microcanaux
SEER 13
12000, 18000, 24 000
ou 30000 btu/h
Réfrigérant R410

Groupe compresseur-condenseur le plus

petit de I'industrie. Offre plus de facili-

tés et plus de performance que tout autre
appareil de sa catégorie, ce qui en fait I'un des
produits les plus prometteurs de sa catégorie.

ARMSTRONG AIR

Almacorp
— Climatiseur (4SCU16LT)
et thermopompe (4SHP16LT)
— SEER 16
- 24000 a 60000 btu/h
— Réfrigérant R-410A

Efficacité énergétique améliorée,

modeéles qualifiés Energy Star. Fonctionne-

ment encore plus silencieux sur la ligne de refoulement
et couverture insonorisante sur le compresseur. Compres-
seur scroll 2 stages Ultra Tech de Copeland a 2 niveaux de
capacité. Dispositif de sécurité et de diagnostic intégré
Comfort Alert 2. Systéme de contrdle de dégivrage Quiet
Shift. Garantie 5 ans piéces et 10 ans compresseur.

DAIKIN

Emco Deluxair

— Climatiseur et
thermopompe

— SEER 15,16 et 17

— 9000 a 24000 btu/h

— Réfrigérant R-410A

Technologie japonaise de type mural avec son expérience
de plus de 80 ans et son compresseur Inverter. Cette com-
pagnie offre des produits haut de gamme appuyés par une
excellente garantie de 6 ans sur les piéces, le compresseur
et la main-d’ceuvre.

B Facilité d’installation : réutilisation de la dalle
2’ X 2’ lors du remplacement d’un appareil
de 10 TRES et compatibilité avec les conduits
d’un appareil 10 TRES.

B Economie : Moins de frigorigéne que les autres
appareils 13 TRES conventionnels.

B Facilité de transport et manutention grace au
format compact de 'appareil, donc réduction
de temps et de cofits d'installation.

B Meilleure performance grice aux serpentins tout
aluminium : meilleure longévité et résistance a la corrosion.

B Convient aux habitations multi-familiales,
condominiums, appartements, petits commerces,
installations résidentielles nouvelles ou & remplacer.

MITSUBISHI ELECTRIC

Enertrak
— Thermopompes Mr. Slim MXZ
a 2 ou 3 unités intérieures
SEER 15 et 17, 7800
a 28400 btu/h
HSPF 9 et 10, 8500
4 36000 btu/h
Réfrigérant R-410A
préchargé

Mitsubishi a développé une gamme d’unités intérieures
aux lignes sobres qui permettent jusqu’a 17 combinaisons
de systémes 2:1 ou 3:1 qui peuvent étre complétées au fur
et a mesure des besoins ou du budget. Cette série de ther-
mopompes est dotée d'un compresseur a débit de réfri-
gérant variable inverter permettant d’adapter la puissance
de l'unité en fonction des besoins de climatisation ou de
chauffage. Toutes les unités sont munies d’'un préfiltre
purificateur a la Catechine et de filtre d’enzyme bleu hypo-
allergénique. Inversion Froid/Chaud automatique ; chauf-
fage et climatisation a haute vitesse. Technologie ultra
silencieuse : seulement 22 dB(A). Possibilité de 70 m (230
pi) de canalisation pour le MXZ-3. Garantie de 2 ans sur
les piéces, 6 ans sur le compresseur.

INFORMATIONS

W Airtechni 514-382-3560 — 1-800-361-1104
www.airtechni.com

M Almacorp 514-744-6751-1-800-361-7735

B Emco Deluxair 450-445-9374
www.emcoltd.com

M Enertrak 450-973-2000 — 418-871-9105
www.enertrak.com

H Groupe Master 514-527-2301
www.master.ca
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Le traitement catalytique
des boucles fermées

Est-ce possible de rajeunir des systémes hydroniques
sans produits chimiques ?

Adapté par André Dupuis

uand la Ville de Saint-Eustache a

acquis deux anciens batiments, le

Manoir Globensky et le poste de
police, les robinets des caloriféres ont été
remplacés par des vannes thermostatiques
pour accroitre le confort des occupants.
Or, ces dispositifs de controle du débit
furent fréquemment obstrués par des
dépéts de calcaire qui rendaient les van-
nes irrémédiablement inopérantes.

La solution facile et rapide pour corriger
cette situation consistait a remplacer les
vannes lorsque 'une d’elles devenait non
fonctionnelle. Les remplacements s’avé-
rant dispendieux, la municipalité envisa-
gea d’abord le nettoyage des réseaux de
tuyauterie des systémes de chauffage.

Nettoyage chimique
de la tuyauterie

Le nettoyage chimique de la tuyauterie
s’effectue normalement en deux étapes.
D’abord, des produits chimiques sont
injectés dans la tuyauterie. Ces additifs
dissolvent les différents dépéts de fagon a
ce qu'ils se retrouvent en suspension dans
I'eau, puis évacués par drainage. En
deuxiéme lieu, une solution stabilisatrice
est injectée afin de neutraliser I'effet net-
toyant du produit injecté initialement.
Puis le réseau est rempli d’eau.

Ce procédé n’a pas été retenu, de crainte
que les résultats ne soient que temporaires
et que des dépdts se forment & nouveau.
Par surcroit, la municipalité jugeait cette
technique risquée compte tenu de I'dge
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des réseaux. Des risques de fuites mul-
tiples dans les murs et plafonds étaient a
craindre si le produit actif injecté amin-
cissait trop les parois de la tuyauterie en
des endroits plus vulnérables, et si des rési-
dus actifs non neutralisés logés dans les
filets des joints de la tuyauterie conti-
nuaient leur effet dissolvant.

Solution de rechange
Vers 1994, la municipalité apprend qu'il

existe une solution de rechange et com-
munique avec la firme Evolu-Tech ltée
qui organise une visite a la Trappe d’Oka
afin de démontrer aux responsables le
haut degré de satisfaction des Péres Trap-
pistes relativement a l'installation de son P

Traitement catalytique de I’eau

Le principe du traitement catalytique d’'une boucle fermée est d’utiliser au maximum
le potentiel minéral existant dans I'eau d’alimentation, de le catalyser (C) pour mainte-
nir en suspension colloidale la précipitation calcaire qui se forme lorsqu’on chauffe I'eau,
et de filtrer (F) cette précipitation au fur et a mesure afin d’éviter son dépét sur la tuyau-
terie et les vannes, souvent inévitable dans les circuits d'eau. Une alarme lumineuse
actionnée par un signal de bas débit prévient la surchauffe de la pompe et avertit de
changer le filtre a poche.

p— Robinet 3 bille 11/2" —.*
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Figure 1

Le systéme de traitement catalytique
comporte une boucle de dérivation
qui tire une partie du caloporteur
pour catalyser les sels en suspension
et les filtrer avant de le réinjecter
dans le réseau.
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systéme Mag-O-Pure sur leur systéme de
chauffage a eau chaude. La visite s’avérant
concluante, la municipalité a donc pris la
décision d’installer a 'essai un systéme
semblable sur le systéme de chauffage du
manoir Globensky.

L'efficacité du systéeme Mag-O-Pure, sur le
marché depuis 1987, avait été démontrée
par une recherche de I'Université de Sher-
brooke en 1986 ot les effets les plus mar-
qués ont porté sur une eau dure naturelle
(calcium et magnésium) contenant des
quantités significatives de fer et de man-
ganése. En 1992, le CRIQ avait observé
un effet positif du conditionneur d’eau sur
le détartrage, puis sur les dépots de tartre
dans une chaudiére. Enfin, en 2002, une
étude du Centre national en électrochi-
mie et en technologies environnementales
(CNETE) de Shawinigan démontrait que
les effets de la catalyse magnétique sur les
sels minéraux réduisaient de facon notable
le colmatage des membranes d’osmose
inverse a 'hopital Robert-Giffard de Qué-
bec en facilitant la filtration mécanique
(voir Explication, plus bas).

Comme l’eau ainsi traitée demeure tou-
jours au point de saturation de la dureté,
son alcalinité naturelle s’accroit donc
avec la hausse de la température. Le pH
de cette eau est toujours neutre et varie
en accord avec la température d’opéra-
tion. Ce phénomeéne est observé dans
toutes les applications du traitement cata-
lytique et participe a la prévention de la
corrosion.

Suivant l'installation du systéme Mag-O-
Pure au manoir Globensky en 1995, les
vannes thermostatiques ne sont plus a
remplacer. Lentretien est également faci-
lité et, aprés la premiére année, les filtres
ne requiérent qu'un remplacement occa-

Tableau 1

sionnel. Forte des résultats qui s’avérent
constants au manoir Globensky, la Ville
prend la décision en 2000 d’installer un
deuxiéme systéme de traitement cataly-
tique dans le poste de police, cette fois,
avec des résultats tout a fait semblables a
ceux du manoir Globensky.

Economie d’énergie

des batiments a Saint-Eustache, nous
confirme que les résultats obtenus se sont
maintenus année aprés année depuis l'ins-
tallation tant en ce qui a trait a la
consommation de combustible qu’au
fonctionnement des vannes thermosta-
tiques.

Autres économies

Le traitement catalytique peut se révéler
efficace non seulement pour rajeunir les
systémes hydroniques, mais aussi comme
procédé éconergétique. Une étude de la
consommation d’énergie du systéme de
chauffage du poste de police a été effec-
tuée et a démontré que, en plus des
objectifs initiaux, des économies d’éner-
gie substantielles ont été réalisées. Ces
économies s’expliquent le plus vraisem-
des

rugueuses qui en réduisent le coefficient

blablement par parois moins
de friction, par une augmentation du dia-
meétre intérieur de la tuyauterie et par
le retrait des dépdts sur les surfaces

d’échange thermique.

Comme Saint-Eustache se situe entre
Mirabel et Dorval, une moyenne des
degrés-jours de ces 2 stations météo a été
utilisée pour évaluer la consommation de
gaz naturel pendant les périodes de chauf-
fage précédent et suivant l'installation en
aofit 2000 du traitement catalytique au
poste de police de Saint-Eustache. Malgré
une augmentation des degrés-jours et une
légere diminution des heures d’ensoleille-
ment, les résultats présentent une diminu-
tion de la consommation de gaz naturel de
23 % (tableau 1). Ce pourcentage appa-
rait élevé, mais il faut rappeler ici que
1/16 po de dépdt sur une surface
d’échange de chaleur peut augmenter les
cofits énergétiques de 9 %. Mario Chabot,
technologue, responsable de l'entretien

Consommation de gaz naturel avant (A) et aprés (B) I’'installation d’un systéme

de traitement catalytique du caloporteur

Poste de police de Saint-Eustache

Période A 20 octobre 1999 au 20 mars 2000 = 152 jours
Période B 20 octobre 2000 au 19 mars 2000 = 150 jours

Ensoleillement Consommation Degrés-jours m3/d.-j.
Période A 556,7 h 9668 m? 3263 2,96
Période B 538,3 h 8142 m? 3551.5 2,29
Résultat : apres I'installation de systemes de traitement catalytique du caloporteur,
la consommation de gaz naturel a été réduite de 23 %.
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Un des avantages du traitement cataly-
tique, difficile a évaluer sur une courte
durée, est sa contribution a la diminution
des frais d’entretien et de remplacement
de l'équipement en contact avec l'eau
catalysée. Ces économies dans les cofits
d’opération doivent étre prises en compte
dans I’évaluation globale de la rentabilité
du traitement catalytique.

Le traitement catalytique a fait ses
preuves dans d’autres applications que le
chauffage. L'humidification, le prétraite-
ment de I'osmose inverse (une application
prometteuse), les circuits de refroidisse-
ment, la glace d’aréna et la génération de
vapeur sont autant d’applications ot les
économies ont été observées. Ce fut le cas
notamment pour le systtme de refroi-
dissement de 1'hétel des Seigneurs de
St-Hyacinthe ainsi qu’a I’Ecole de techno-
logie supérieure de Montréal.

Explication

Comme IMB n’a pas la capacité d’évaluer
un procédé de cette complexité ni ses
résultats, nous avons demandé a PA Boi-
leau, un spécialiste indépendant du trai-
tement de 1'eau, de nous expliquer com-
ment fonctionne le systéeme catalytique

Mag-O-Pure.

« L'approche d’EvoluTech différe dans le
controle du calcaire (tartre ou CaCO,
principalement), explique M. Boileau. Au
lieu de déformer les cristaux de CaCO,
avec un polymeére pour les rendre plus
petits et plus fluides, son procédé change
la structure cristalline du CaCO, en pas-
sant la solution dans un champ magné-
tique dit « multi-nceudal » (plusieurs
aimants). Pour comparer, prenons le car-
bone : selon sa forme cristalline, il peut
étre du diamant ou du graphite. Les deux
ont la méme composition, mais des pro-
priétés différentes. Ainsi, le tartre dur, col-
lant et presque impossible a retirer est de
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Flgurez b A % :
"La serpentme, une structure!
crlstallme du CaCO3 (2500x)

la calcite tout comme les roches blanches
que I'on peut acheter pour décorer son

terrain. C'est du CaCO,.

Une autre structure cristalline du CaCO,
est la serpentine (figure 2) qui est celle vers
laquelle les polymeres transforment le
CaCoO,

Avec le traitement magnétique et en pré-

afin d’en contréler les dépdts.

sence d’un ion favorisant la cristallisation,
la structure formée est alors de I'aragonite
(figure 3) qui est une boue trés fluide

qu’on peut retirer par filtration. Si la ser-

o {
amgomte, une autre structure
crlstallme du CaCO3 (2500x)

pentine est assez stable et n’a pas ten-
dance a retourner en calcite, il est impor-
tant que la circulation soit constante dans
le cas de I'aragonite formée par traitement
magnétique afin de maintenir la tendance
du CaCO, a maintenir cette structure.
L'expertise permet de définir la fréquence
a laquelle 'eau doit étre « retraitée » par
le systéme magnétique. Cela dépend entre
autres de la température. Plus la tempé-
rature est élevée plus I'eau doit étre trai-
tée fréquemment pour maintenir cette
structure. »

IMB ne peut recommander un traitement
plus qu'un autre pour le détartrage des
réseaux hydroniques puisqu'un ensemble
de facteurs doivent étre pris en considé-
ration, notamment la dépense de capital,
les cotits de fonctionnement et d’entretien
et le rapport risques/bénéfices. Cela dit,
nous devons lever notre chapeau devant
le sens entrepreneurial d’Evolu-Tech qui
n’a pas hésité 2 mettre ses appareils a I'es-
sai pour la ville de Saint-Eustache. H

Evolu-Tech ltée, 450-641-4693, www.evolu-tech.ca

due a I’entartrage

Chauffage

Consommation d’énergie supplémentaire

Lentartrage des réseaux de chauffage et de refroidissement colte des millions $ a chaque année, au Canada seulement, en codts supplé-
mentaires d'énergie primaire et de pompage, d’entretien et de réparation ainsi qu’en pertes de production. En refroidissement, le AT plus
petit qu’en chauffage explique la plus grande amplitude des pertes énergétiques.

Refroidissement
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v

Un autre grand succes, hien merie

Encore une fois, le plus grand salon
de mécanique du bdatiment de I’Est
du Canada s’est avéré un franc
succeés : 226 exposants ont accueilli
plus de 5367 visiteurs, a la Place
Bonaventure de Montréal les

4 et 5 avril dernier, soit une hausse
de 9 % par rapport a 2005.

Les partenaires de Mécanex/Climatex
vous donnent rendez-vous au
printemps 2009 pour un événement
qui sera encore plus attrayant

A -
Michel Brunet (NCI Marketing), président du comité organisateur de Mécanex/Climatex,

puisque s’y ajouteront les domaines déclare le salon 2007 ouvert en souhaitant la bienvenue aux nombreux visiteurs qui se

% irits selai pressent déja aux portes. Pour procéder da I'ouverture officielle, une cérémonie toute
d’e / eIeCt"c.'te’ de Ieclqm?g e et de simple a rassemblé Robert Thivierge (Mécanicair inc.), prés. CETAF; Yves Hamel (Plomberie
I'alarme afin de couvrir 'ensemble Laroche inc.), prés. CMMTQ et Ken Webster (Viessmann Canada), prés. ICPC/CIPH.

des spécialités de I'électricité et
de la mécanique du batiment.

Concours des nouveaux produits

Le Concours des nouveaux produits a attiré 34 candidatures dans les différentes catégories.
Voici la liste des gagnants ainsi qu'une bréve description de leur produit.

Hydronique

FAERICANT : WILD REPRESENTE PAR DISTECH INC.
PROCUIT : STRATOS

Circulateur commercial & rotor nowe utilisant un mateur ECH et un
variateur de fréquence intégré, desting auy circuits de chauffage et de
climatisation.

Seule pompe surle marché nord-américain & utiliser un moteur & tech-
nolagie ECh {mateur 3 commande lectranigue), une varation de fré-
quence intégrée avec commande & distance infrarouge.

Avartages :

W iszure des économies
d'énergie pouvant aller jusqua
B0 %, avec récupération de
linvestissement en 2 ans.

W hdoteur ECM.

W Varigtion de féquence
intégrée avec commande
a distance infrarouge.

Robert Brown, d.g. CMMTQ; Farid Bahiou, directeur régional des ventes,
wnwilo-na.com Est du Canada, WILO; Ralph Suppa, d.g. ICPC.
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Tuyauterie/Plomberie

FABRICANT : IPEX INC.
FRODUIT : SYSTEME 636

Syetéme complet {uwaus, raccords et colle 3 solvant) pour I'évacua-
tion des gaz de combustion. Le systéme, aux dimensions des tuyauy
de schedule 40, est disponible dans les diamétres de 1,5 po, 2 po,
25 po, 3 poet 4 po. Nl est disponible en 2 matériaus selon |a tempé-
rature makimale des gaz de combustion ; PYC (G5 °Cy et PYCC (90 0.

Le Swstéme 536 est entiére ment certifé fuvau, raccords, apprét, colle
& solvart) selon ULC 3636, tel qu'esiqé par le Code dinstallation du
gaz riaturel et du propane-C3A B148.7 entré en viqueur en 2007,

Avantages :

W Sywstéme complet
d*évacuation en plastique
certifié ef dédié
lévacuation des gaz de
corbustion.

W 2 matériaus différents
pour répondre &
différertes températures
'8 vacuation.

W Amélioration de la sécurité des systémes d'évacuation des gaz de
corbustion.

SYSTEME 636 EN PVCC

wAYWipexinc.com

L

—
X
']

Robert Brown, d.g. CMMTQ (a dr.), remet la plaque a Denis Desjardins,
représentant des produits industriels et de plomberie, IPEX ; a g., Ralph
Suppa, d.g. ICPC.

Chauffage/Ventilation

FABRICANT : ENERSOL
PRODWIT : COMPACTSTEAM

Hurmidificateur & électrodes & vapeur pour les secteurs résidentiel et
comrmercial léger usqu'd 12 Ibvh). Il s*agh du premier humidificateur
résidentiel qui fonctionne de fagon proportionnelle 0-10 Yoo ou tout
o rien) avec ajustement automatique du point de consigne selon la
termpérature extérieurs. Il est muni d'un hygrostat-thermostat program-
table et d'un refais intégré pour le contrble de la ventilation. De plus,
il est le seul humidiicatenr & électrodes muni d'un afichage alpha-
numerique.

Avantages :
W Cylindre & électrades jetable

W Port de communication.

a durée prolongée.
W Systéme anti-cume brevetd. u
W Relais intégré pour vertilateur '1

WALENEFS Dl.qt.[:ﬂ

Robert Brown, d.g. CMMTQ; tenant la plaque, Patrick Landry, directeur
des ventes, Enersol, devant son équipe; a dr., Ralph Suppa, d.g. ICPC.
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Efficacité énergétique

FABRICANT : BRAC SYSTEMS
PRODUIT : SYSTEME BRAC

Le systéme de récupération des eaus usées résidentiel Bracest un pro-
duit québécois fabriqué  Yille S-Laurent. Le systéme récupére 'ean
des bains et des douches, la filtre, I3 désinfecte et 'emmagasine dans
53 cuve icapacités de 125, 200 ou 325 litres) paur alimerter la chasse
des toilettes et des urinirs. Ce swstéme peut également récupérer les
eaus pluviales aus mémes fing.

Le Zustéme Brac fournit une salution écolagique, élégante qui 5intégre
bien auz architectures nouvelles et existantes et qui est accessible A
tous. Il concourt A la certification LEED
des bdtirnents, section 'WE.

Avartages :

W Produit écologique.

W Economise ['eau potable.

W inimise le renvoi & I'éqaut
ou au systéme septique.

W Economique (mains de 22 $an
4 faire fonctionner.

wrun bracsystems.com

Robert Brown, d.g. CMMTOQ, remet la plaque a Ronald Arsenault,
directeur des ventes, Brac Québec; Emmanuel Brien, dir. technique ;
Ralph Suppa, d.g. ICPC.
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Outillage et équipement

FABRICANT : HILTI CANADA
PROOUIT : TRANSPOINTEUR PX10

Le F¥70 permet de situer les poirts d'entrée ef de sorie, lorsquon
doit percer des trous au travers d'une dalle ou d'un muren bétan. |l
pertet aussi de déterminer I'épaissenr du mur ou du plancher avec
une grande précision.

Le P10 est une innovation mondiale sur le postionnement et I'em-
placement pour le pemage des trous. Cefte innovation permet une
sécurité accrue des utiisateurs, car elle élimine les percements fafts
au plafond.

Avartages :

W Economie de temps et
d'argert, puisquil ne
nécessite qu'un seul
opératenr.

B Sécurise utilisateur, car
le P10 limine le
percerment fait au
plafond et ce, sutout pour les grands diamétres.

B Plus besoin de faire des avart-trous.

W Permet d8liminer les emeurs de percement (pas de mesurage 4 faire,
pas de correction de béton & faire, ereur destimation, ete.).

W Réduction d'achats de lanques méches, lorsque les murs sont
anormalerment épais, car l'opérateur peut faire des traus de chaque cité
du mur en se fiant & la précision du posttionnement. Permet égalemert
des percements & angle d’une précision absolue (1,5 mm 410 m).

way.cahiti.com

Ralph Suppa, d.g. ICPC; Sylvain Joly et Rolland Bourgeois, directeurs de
comptes, Hilti; Robert Brown, d.g. CMMTO.
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Electronique/Logiciels

FABRICANT : NOYED TECHNOLOGIES INC.
PRODUIT : NOVED AR

Ce variateur d'évacuation d'air madule de 0 & 100 %, au moven de
sondesintégrées, e fanctionnement d’ur ventilateur 3 vitesse variable
des chambres de peinture selon |a concertration des composés orga-
niques volatiles (COY), 2 saturation des fitres ef d'aprés des paliers
d'arét réglables par chaque usager. En limitant le volume d'air éva-
cué, ce procédé unique et breveté engendre une importante réduction
de la consammation énergetique de chauffagedclimatisation et de force
muotrice, sur des installations nouvelles ou existantes.

Avantages :

W Aszure U envirnnement
plus sécuritaire

W Rédui le bruit

W ilise les équipements
etistants

W Efficacité énergétique

B Réduit les gaz A effet
e serre

wALnoveo.ca

Services

FOURMISSEUR : ECOLE DE TECHNOLOGIE GAZIERE, GAZ METRO
PRODUIT : PROGRAMME OF FORKMATION SPECIALISEE

Moureau programme de formation développé pour répondre aus
besoins spécifiques de 4 groupes dintervenants du milieu gagier, soit
les répartiteurs, les représentants des vertes, les installateurs ainsi que
les techniciens de service. 4 programmes de formation modulaire en
fonction des besoins idertifiés par des emploveurs et des travaileurs
du triliey.

Pour les installateurs, les différents modules totalisart 240 heures sort
les suivarts : service 3 la clientéle, systémes de distibution de cha-
leur 3 air et 3 eau, twpes d'appareils & gaz, analyse de combustion, code
d'installation, dispositits de commande, électricité appliquée, mise en
marche d'appareils, raccordements de chauffe-eau, réquiation et com-
bustion de base, sensibilization au gaz naturel.

Avantages :

W Programme structurd qui permet aus individus de mieus organiser leur
développement et d'augmerter leur niveau de compétence.

W Programme entiérermert développé en collaboration avec les employeurs
et travaileurs du miliew gazier.

vawetq.gazmetro.com

Ralph Suppa, d.g. ICPC; Don Marien, v-p Projets, Noveo ; Robert Brown,
d.g. CMMTQ.

Ralph Suppa, d.g. ICPC; Christian Labrecque, conseiller senior formation
technique, ETG, recoit la plaque de Robert Brown, d.g. CMMTQ; a dr.
Philippe Rompré, conseiller formation technique. Absent au moment de
la photo, Pierre Beaulieu, chef de service formation externe.
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Dans cette chronique, nous présentons une question
parmi les nombreuses qui sont soumises aux
conseillers du Service technique de la CMMTQ.

Chauffe-eau installé
dans I’entreplafond
de batiments commerciaux

Question

Y a-t-il des limitations a l'installation d’un chauffe-eau dans
I'espace compris entre le faux plafond et le plafond?

par Emilie Canuel-Langlois

Dans certains batiments commerciaux, il est de pratique cou-
rante d’installer de petits chauffe-eau dans I'entreplafond du
batiment. Le Chapitre Il — Plomberie du Code de construction
du Québec n’interdit pas ce type d’installation, mais on doit tout

Réponse

de méme respecter les exigences relatives au tuyau d’évacuation
de la soupape de décharge.

L'article 6.1.7. 5) du Chapitre III précise que le tuyau d’évacua-
tion de la soupape de décharge du chauffe-eau doit étre orienté
vers le bas et qu'il doit déboucher indirectement au-dessus d'un

: ﬁ
Raccordement

ndirect
Chauffe- =

| |

ENTREPLAFOND

Tuyau de
ventilation
secondaire

)
1 g

I 36 I

avaloir de sol, d’un puisard ou de tout autre endroit sécuritaire
de maniére a former une coupure antiretour d’au plus 300 mm.

Etant donné qu’il est inconcevable d’avoir un avaloir de sol dans
un entreplafond, les méthodes de raccordement du tuyau d’éva-
cuation de la soupape de décharge acceptées par la Régie du bati-
ment du Québec sont les suivantes :

1) Il est possible d’installer un siphon (drain ouvert)
dans lequel s’écoulerait la soupape de décharge, mais
strictement lorsque le chauffe-eau est installé entre le
plafond du dernier étage et le toit du batiment. Ce siphon
serait raccordé a la colonne de chute qui devient tuyau
de ventilation débouchant au toit et, du fait de cette
localisation prés de 'air extérieur, il n’est pas nécessaire
d’amorcer ce siphon. Les risques d’odeur étant faibles

ENTREPLAFOND
Chauffe-

eau

;_

Bac a laver
au plancher
ou avaloir




et du fait que théoriquement ce dernier n’est pas un

INTERDIT Juvad

avaloir de sol, ce « drain ouvert » n’a pas a respecter ) d’évacuation
l'article 4.5.5.1) pour I'amorcage des siphons d’avaloir RISQUE DE BRULURE du chauffe-eau
de sol.

2) Il est possible, dans tous les cas, de raccorder directement

cette soupape a un tuyau d’évacuation descendant dans
le mur jusqu’au dessus d’un poste d’eau ou d’un bac a
laver au plancher (mop sink) ou d’un avaloir de sol situé
a I'étage inférieur. L'embout de ce tuyau doit étre orienté
vers le bas et avoir une coupure antiretour d’au plus

300 mm avec 'avaloir ou avec le niveau de débordement
du bac a laver.

Cependant, veuillez noter que cette derniére configuration

ne peut étre réalisée au-dessus d’un bac a laver sur pattes Bac a laver sur pattes

ou avec n’importe quel autre appareil sanitaire ot les eaux
évacuées par la soupape de décharge du chauffe-eau
risqueraient de causer de graves brélures. ll

P M 24 au 26 mai 2007
ANNONCEURS TELEPHONE SITE INTERNET Salon international du design
Aeroflo 905-890-6192 www.aeroflo.com d’intérieur de Montréal SIDIM
Champagne Mktg 514-949-9540 www.falconwaterfree.com Place Bonavgnture, Montréal o
Pour professionnels et gens d’affaires :
Deschénes & fils 514-374-3110 www.deschenes.ca jeudi10h a 20 h, vendredi 10h a 18 h
Enertrak 800-896-0797 www.enertrak.com samedi pour tous :10h 318 h
www.sidim.com
Entreprises Marcel Nantel 450-975-2212 www.nantel.net .
W 13 au 16 juin 2007
General Pipe Cleaners 514-731-3212 www.generalpipecleaners.com Oilheat 2007
Groupe Master 514-527-2301 www.master.ca Congrés annuel de 'Association
canadienne du chauffage
HG Spec 450-434-3384 www.hgspec.com au mazout (COHA)
ICP-Keeprite www.gokeeprite.com St.John’s, Terre-Neuve
LG Electronic 888-542-2623 www.lge.ca LB LR lFREE RS
www.coha.ca
LGC Plomberie 877-727-7040 www.groupelgc.com B 14 juin 2007
Métal Action 514-939-3840 www.metalaction.com Tournoi de golf de Montréal
Mitsubishi Electric 800-896-0797 www.enertrak.com de la CMMTQ . . .
Club de golf Montcalm, Saint-Liguori
Mueller Flow Controls 800-361-9311 www.muellerflow.com info : Linda Campeau, CMMTQ
Newmac Manufacturing 450-629-0707 www.newmacfurnaces.com W 17 au 20 juin 2007
Produits de Ventilation HCE 888-777-0642 www.proventhce.com ICPCI(EIPH : ABC 2007 . .
Congres annuel de I'Institut canadien
Ridgid/Emerson Tools 800-769-7743 www.ridgid.com de plomberie et de chauffage
SCH inc. 866-744-2929 « Harnessing The Tides of Change »
SIE Eaui t industriel 800-363-8482 - Delta Prince Edward Charlottetown, IPE
.I.E. Equipement industrie -363- www.sie.ca 416-695-0447, www.ciph.com
Sanyo 800-361-7735 WWW.sanyo.ca B 15 aoiit 2007
Venmar 800-567-3855 Wwwwyenmar.ca Tournoi de golf de Québec
) : ; ; de la CMMTQ
Victaulic 514-426-3500 wwwuictaulic.com Club de golf Le Grand-Portneuf
Wilo 866-945-6236 www.wilo-na.com info : Linda Campeau, CMMTQ
Wolseley/Groupe Plomberie 514-344-9378 www.wolseleyexpress.com / /
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Les hauts et les bas Qe .
la vie de COpropriétaire

Habiter en copropriété, ce nest pas la méme chose que de vivre en appartement. Contrairement au
locataire qui peut toujours compter sur l'appui de la Régie du logement pour se sortir d'une situation
embarrassante, le copropriétaire qui veut couler des jours heureux dans son condo doit, pour sa part,
voir lui-méme a ses affaires et connaitre un certain nombre de dispositions légales, notamment en ce

qui a trait aux assurances.

Assurance de copropriétaire :
notions élémentaires

Dans une copropriété divise, que celle-ci
compte 2 ou 200 unités, les coproprié-
taires sont regroupés au sein d’une asso-
ciation appelée syndicat des copropriétaires.
Ce syndicat doit contracter une assurance
pour couvrir 'ensemble de I'immeuble, et
chacun des copropriétaires, une assurance
pour couvrir ses biens meubles ainsi que
les modifications et ajouts qui ont été
apportés a 'unité a ses frais.

Les protections que procure une assu-
rance de copropriétaire sont similaires a
celles qu’on trouve dans les autres polices
d’assurance habitation. Certaines disposi-
tions présentent cependant des singulari-
tés en ce qui touche aux biens meubles,
aux parties immobiliéres, aux améliora-
tions et a la répartition.

Les biens meubles

A Tinverse des autres polices d’assurance
habitation, c’est le montant de protection
alloué aux biens meubles qui détermine le
montant de protection se rapportant aux
parties immobiliéres. Ainsi, si vous sous-
crivez un montant de protection de
50000 $ pour vos biens meubles, le mon-
tant d’assurance applicable aux parties
immobiliéres sera, selon ’assureur choisi,
de 1,5 a 3 fois ce montant, soit de 75000 a
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150000 $. En conséquence, si vous avez
apporté des modifications 4 votre condo
qui en augmentent passablement la
valeur, assurez-vous que le montant de
protection que vous souscrivez est suffi-
samment élevé pour les couvrir.

Les parties immobiliéres

Les parties immobiliéres couvertes par
I'assurance que souscrit chaque copro-
priétaire sont celles qui lui appartiennent
en propre, telles que les revétements des
murs et des planchers, incluant les amé-
liorations qui ont été apportées a I'unité.
Pour savoir quelles parties immobiliéres
sont communes et lesquelles sont priva-
tives, il faut consulter la Déclaration de
copropriété. Ce document permet au
copropriétaire de savoir ce qu'il lui
revient d’assurer, mais il ne lui indique
pas quel montant de protection souscrire.
S’il s’avere difficile de déterminer avec
précision la valeur de remplacement des
parties privatives, il faut alors choisir un
montant d’assurance qui s’approche du
cotit d’achat d’un condo neuf de méme
qualité et de mémes dimensions. Rappe-
lons que ce montant doit tenir compte
des aménagements spéciaux qui ont été
apportés a I'unité, ainsi que des parties
privatives que constituent les espaces de
stationnement, les casiers de rangement
ou les clétures.

Les améliorations

Les améliorations sont les modifications
apportées a 1'unité apreés son acquisition,
telles que 'ajout d’un plancher chauffant,
d’un bain 4 remous, d'une cave 2 vin, etc.
Ces améliorations ne sont pas protégées
par I'assurance souscrite par le syndicat. Il
est donc important, pour chaque copro-
priétaire, de voir a ce qu’elles le soient par
I’assurance habitation qu'il souscrit pour
lui-méme.

La répartition

Il arrive quelquefois, lors de sinistres
affectant les parties communes, que le
syndicat réalise que le dédommagement
versé par |'assureur est insuffisant. Le syn-
dicat peut alors exiger des copropriétaires
qu'ils contribuent a la remise en état des
parties endommagées qui n’étaient pas
couvertes par la police de I'immeuble. On
parle alors de répartition. La police sous-
crite par chacun des copropriétaires pré-
voit ce genre de situation et alloue un cer-
tain montant a cette fin. Cette disposition
englobe également les dommages décou-
lant d'une poursuite en responsabilité
civile contre le syndicat. ll

Pour plus d’information, veuillez appeler Dale-Pari-
zeau LM au 1 877 807-3756 ou faire parvenir vos
questions a info@dplm.com.




Bienvenue aux nouveaux membres

du 1¢ février au 14 mars 2007

Martin Lépine

6576524 Canada inc.fa.:
Ami mécanique
batiment

2455 rue Cantin CP 9
Jonquiere

(418) 542-3531

Harold Bilodeau
9125-8210 Québec inc.
4006 rue St-Luc
Jonquiere

(418) 542-3674

Chantal Lizée

9173-6728 Québec inc. f.a. :
Plomberie PCE

4696 boul. Bourque
Sherbrooke

(819) 564-8300

Philippe Blais
9175-6668 Québec inc.
7110 boul. des Forges
Trois-Rivieres

(819) 378-5260

Danny Lachaine
9176-7764 Québec inc.fa. :
Ventilation

Marcel Lachaine et fils

125 rue Andrée-Daulier
Sainte-Sophie

(450) 436-6156

Eric Toman
AC central inc.
15 rue Dali
Candiac

(514) 292-4535

Mathieu Charest
1070 chemin

de la Pisciculture
3¢ Avenue
Saint-Tite

(418) 365-3263

Michel Falcon

Climairco

1264 rue Montpellier, app. 1
Saint-Laurent

(514) 744-8038

Serge Hémond
231,12 Avenue

Sainte-Anne-des-Plaines
(514) 972-6776

Les entreprises contréle-air inc.

Luc Doyon

Plomberie Luc Doyon inc.
168 rue Principale
Tring-Jonction

(418) 426-2964

Marie-Josée Domingue
S. air Fortier inc.

1335 rue Ste-Foy
Longueuil

(450) 923-8561

Nancy Gagnon

Construction Gagnon et Vachon
53 rue Fortin
Saint-Christophe-d’Arthabaska
(819) 357-2247

Joey Corby
Plomberie-mécanique JMC inc.
3365 rue de la Licorne
Terrebonne

(450) 477-7942

André Leblanc

Plomberie André Leblanc inc.
53 rue Alphonse-Potvin
Saint-Rémi

(450) 454-2435

Christian Bédard

Les services Pierre Lemire inc.
1530, 6° Avenue

Shawinigan

(819) 538-3803

Jean-Yves Paquet
Plomberie J-Y Paquet inc.
2662 ave des Cent-Associés
Québec

(418) 805-0525

Dany Kralj
Plomberie Prime inc.
787 chemin Perry
Gatineau

(819) 682-9029

Réjean Cloutier

Tardif métal inc.

15971 boul. de la Colline
Québec

(418) 849-6919
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Dans le creux d’un mur,
dans un vide sanitaire,
derriére chaque grand entrepreneur, il y a...

la caméra d’inspection

SeeSnake micro
de RIDGID

Sy

VOYEZ-LE. TROUVEZ-LE. REPAREZ-LE.

Embin! Winici um instrument de diagnnstic & main queivows permet de wvoir £t de
faire beaucoup phus - d'inspecter et d"atteindre des cavitds « inaccessibles «

des murs, des conduits de ventitation, des boites de service et des centaines
o autres endroits caches el sombres. B fait, avec son cable de 36 po capable
die réoupdrer des objets, la comira diinspection Seebnake micra de RIDCID

ol s pohevabenite que vous deviies Mapporter sur Lous wos
chantiers, Woyez, rouvez et réparez aupourd bl méme
e NS cantactant au 1-500-769-7743 ousur

lersite s, ricdgid comfseesnakemicrn,

U &
RIDGID EMERSON

Teeols For The Professiona

EMERSON. C'EST REGLE.




Vendre son entreprise

3. Déterminer le juste prix

prés avoir pris la décision de vendre son entreprise,

monsieur Beauchemin devait déterminer un prix qui

lui procurera satisfaction. Mais voila, le printemps est
la et il est débordé de travail. Il vient d’obtenir un contrat
important et un employé s’est déclaré malade! Il doit donc
réprimer un peu son empressement et mettre tout ¢a sur la
glace. Examinons un autre exemple.

L’histoire de
Brigitte Jetté

Brigitte Jetté est propriétaire d'une école de conduite qu’elle a
achetée du fils du fondateur, il y a 20 ans. Elle a travaillé de
longues heures pour monter une affaire prospére, en bonne santé

financiére. A 58 ans, elle est un peu essoufflée. Un ami de longue
date, propriétaire d'une entreprise de camionnage, est a la
recherche d’une petite entreprise pour quelqu'un de son entou-
rage. Il téléphone 2 madame Jetté et lui demande si elle est « a
vendre ». Surprise, elle marque un temps, et répond . « Pas tout
de suite, mais on en reparle dans un an ».

Etant donné qu’elle y pense depuis un certain temps, la ques-
tion déclenche une série de réflexions. Elle commence 4 res-
sentir le poids des années de travail. Vingt ans a développer
un service a la clientéle hors pair, sa marque de commerce.
Elle se dit qu’elle a besoin de relever un nouveau défi et
qu’elle n’a plus autant de passion. Mais comme |'entreprise
va bien, elle continue! Les clients sont satisfaits et référent
leurs amis et connaissances. Il y a plusieurs années, elle a ensei-
gné a un jeune pére de famille qui venait suivre des cours
théoriques avec une toute petite fille. Celle-ci a maintenant
16 ans et son pére I'a inscrite récemment a la méme école.
C’est dire le taux de satisfaction! Madame Jetté fait peu de
publicité, seulement une annonce dans les Pages Jaunes. Mais
n’ayant plus le feu sacré, peut-étre qu’il est temps de vendre.
Pour tenter d’y voir clair, elle en parle 4 son comptable et lui
demande combien vaut son entreprise. Il lui donne des
devoirs : dresser la liste des forces et des faiblesses de "entre-
prise; évaluer la concurrence, la part de marché et le poten-
tiel de croissance; et établir la rentabilité.

Ces informations permettront de déterminer un prix qu'’il fau-
dra faire valider par les experts.

Madame Jetté entreprend la démarche. Ses forces :

B Un achalandage en hausse. Depuis quelques années,
elle refuse des clients. L'entreprise a donc un potentiel
de croissance.

B Une localisation enviable dans un quartier branché prés
du centre-ville.

B Un parc de véhicules quasi payés et en bon état.

B L'entreprise est peu endettée.

B Une réputation d’excellence.

B Le nom de I'entreprise existe depuis 50 ans.

Sa principale faiblesse :

B Le fait qu'elle ne veut pas grossir. Quatre employés
représentent la charge de travail acceptable pour elle,
au plan administratif. >
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L'entreprise est propriétaire d’un bati-
ment qui vient de faire I'objet de rénova-
tions. Madame Jetté s’informe du prix
demandé des écoles a vendre; elle
cherche sur Internet, dans les journaux,
demande discrétement aux gens du
milieu. Cette démarche lui permet de
situer son entreprise par rapport a la
concurrence et met en lumiére I'excel-
lente réputation de son école, ce qui a
toujours été sa priorité. Elle se demande :
si je ne suis plus 13, la qualité sera-t-elle
la. méme? Comme tout propriétaire,
madame Jetté veut maximiser son prix de
vente et assurer la pérennité de son entre-
prise, le fruit de son travail. Elle com-
prend cependant qu'il est difficile d’éta-
blir une valeur sur la réputation de
I'entreprise qui ne vit pratiquement que
du bouche a oreille. Situation enviable,
mais peu monnayable.

Vendre les actifs
ou les actions ?

Aprés avoir déterminé son projet pour
I'avenir (retraite, démarrage ou achat
d’une autre entreprise), fait I'estimation
de ses besoins financiers pour le réaliser,
tenté d’évaluer les actifs de 'entreprise, le
propriétaire-vendeur se fait une idée du
prix qu'il aimerait obtenir. Pour valider ce
montant, il examine la valeur des com-
merces similaires et tente d'évaluer ses
actifs. Il connait les forces et faiblesses de
son entreprise et sa situation concurren-
tielle. La prochaine question qu'il va poser
a son comptable : est-il préférable de
vendre les actifs ou les actions?

Pour répondre 4 la question, il faut établir
les deux scénarios et les comparer. Il est
recommandé de recourir aux services d'un
fiscaliste pour effectuer cette opération.
Cet exercice permet de déterminer ce qui
reste au vendeur aprés impét, a la suite de
la vente des éléments de l'actif ou de la
disposition des actions. Le fait de vendre
des éléments de I'actif peut représenter un
désavantage si le propriétaire peut béné-
ficier de la déduction pour gain en capi-
tal. Il demandera alors un prix plus élevé
pour les éléments d’actifs que pour ses
actions, afin de compenser l'impdt a
payer. En vendant ses actions, le proprié-
taire bénéficie de 'exemption du gain en
capital et peut faire des économies impor-
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tantes d’impét. Il recevra théoriquement
une plus grande partie du prix de vente.
Par contre, si le propriétaire veut vendre
les actions, l'acheteur éventuel voudra
connaitre toutes les dettes de Ientreprise
et s'il y a un passif non mentionné. Cela

prendre des mesures de redressement. 1l
sera utile de démontrer I'effet constructif
des mesures mises de I’avant pour corri-
ger les problémes. Cela permet a 'entre-
prise de se montrer sous son meilleur jour,
d’étre plus attrayante pour les éventuels

peut constituer un risque pour lui, il en | acheteurs.

tiendra compte dans sa proposition
d’achat. Le vendeur doit maintenant valider ces
informations aupres des experts, sujet du

Une fois le diagnostic posé, les faiblesses | prochain article. Surtout, il doit prendre

identifiées, il est recommandé d’entre- | son temps.

Eléments de diagnostic

Quelles sont les forces et faiblesses de I'entreprise ?

Liste détaillée des actifs
Quel est I'état des actifs ?
Est-ce que la valeur des actifs s'appuie sur une évaluation ?

Quelle est la marge de manceuvre du vendeur ? Est-il dans une situation
financiere précaire ?

La tenue de livres est-elle a jour?

Quel est I'age des stocks ?

Le nom de I'entreprise peut-il étre vendu ?

Est-ce qu'il y a une propriété intellectuelle ?

Est-ce qu'il y a des poursuites juridiques en cours ou éventuelles ?

Est-ce qu'il y a des réclamations liées a des garanties ?

Est-ce qu'’il y a des employés clés sous contrat ? Quel est le colt de ces contrats
a long terme?

Quelle est la situation du marché? Le « timing » pour vendre est-il bon ?
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Space-Ray Série LTU:

INnstallation
simplifiée,
chaleur instantaneée

Unités de chauffage a l'infrarouge
preassemblees en usine pour une

installation facile et économique

La meilleure solution de chauffage pour les batiments &
plafond éleve et a changement d'air fréquents

De 40 a 250 MHE, pour répondre a tous les besoins en
matiére de systémes de chauffage radiant

Vérification des opérations a distance permettant de posar i)
un diagnostic sans avair a utiliser une échelle & w

Garantie limitée de 10 ans sur le brileur _ > J’ﬁ
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AEFRIGEAATION CHRUFFRGE GLIMATISATICH Four plus de datails, communiguez avec I'un de nos
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